
■第１回：内藤 博氏　■２回：東條 裕一氏　■第３回：内藤 博氏  ■第４回：伊藤 公尊氏　■第５回：久留 孝宣氏

福岡

事業承継・企業価値向上研究会カリキュラム(2025)　　

３．まだ価格で勝負するのか　４．提案営業を強くするための提案ロジックの作り方

研　究　会　内　容（予定）

第2回目

５．提案ロジックを作ってみる

４．営業支援の事例

５．ハッピーリタイアについて考える

テーマ

6月1９日
（木）

１．中小企業の営業の問題点　２．中小企業の営業力を強化するためには

６．質疑応答
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６．質疑応答

第5回目
11月1８日

（火）

■成功する事業承継のポイントと最新動向

＜担当講師＞

回数

第4回目

■事業承継事例紹介及び2025年問題における後継者教育の現状

１．最近の後継者教育の現状

４．2025年問題における後継者教育の現状

２．親族後継者の教育、成功事例

１．最新動向と市場環境

（１）畜産・精肉卸売業　（２）広告業　（３）貸衣裳業

２．成功事例から学ぶ事業承継のコツ

9月1８日
（木）

7月1７日
（木）

1０月1６日
（木）

■営業支援事例紹介及び提案ロジックをつくるワーク

５．事業承継に活用できる支援策

４．事業承継における課題と解決策

６．質疑応答

第1回目

第3回目

６．質疑応答

６．質疑応答

３．こんなはずじゃなかった！失敗事例に学ぶ事業承継の落とし穴

５．専門家の活用方法と事例

４．廃業を選択した事例

３．従業員承継の失敗事例と成功事例

２．ブリッジ（橋渡し）社長を使った事業承継事例

１．事業承継の最新動向

■事業承継事例紹介及び専門家の活用方法

３．従業員後継者の失敗事例

３．Ｍ＆Ａの実務

４．結婚式場のＭ＆Ａ事例

５．株主が分散している場合のＭ＆Ａ事例

■Ｍ＆Ａの実務及びＭ＆Ａによる事業承継事例紹介

１．Ｍ＆Ａ市場の最新情報

２．会計事務所におけるＭ＆Ａ支援


